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Für Ihre Kunden 
eine große Story!

Für Sie eine kleine Sache

„Die CLP News vermittelt auf spannende Weise, worum sich unsere 
tägliche Arbeit dreht. Tolles Medium und vielseitig einsetzbar.“

Jutta Kemkes, Geschäftsführerin der CLP GmbH

Kunde CLP Cool Light and Power GmbH

Branche LED-Technologie, Leiterplatten

Aufgabe Unternehmenszeitung

Website www.clp-gmbh.de

Projektbeschreibung

Das macht Eindruck. Die CLP GmbH aus Pinneberg präsentiert Interessenten und Kunden Ihre Projekte und Neuigkeiten im 
Großformat als Unternehmenszeitung. Die CLP News kommt regelmäßig mit aktuellen und für Kunden relevanten Themen 
heraus. Projektbeispiele, neue Technologien und Möglichkeiten. Bei CLP wird jede Neuigkeit zu einer spannenden Story. So geht 
Kommunikation. So versteht auch der Kunden komplexe Abläufe auf Anhieb.

CLP News – die eigene Firmenzeitung

Storytelling im Großformat!
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Entscheidend ist, 
was im Netz landet!

Aktionswerbung zur WM

„Sportliche Idee und gut dazu!”

Nina Schawe, Marketing, Sprint Tank GmbH

Kunde Sprint Tank GmbH

Branche Handel, Tankstellen

Aufgabe Ideenentwicklung und Umsetzung

Website  www.sprint-tank.com

Projektbeschreibung

Weltmeisterschaft: Deutschland ist im Fußballfieber! Da ist es hilfreich, wenn es eine Tankstellenkette gibt, die auch an die 
Halbzeitverpflegung denkt. Mit „Ab ins Netz damit“ haben wir für die Berliner die Verpflegungsstationen kenntlich gemacht: Hier 
kommen leckere Sachen in Ihr Einkaufsnetz!

Aktionswerbung für Berliner Tankstellenkette sprint

Ab ins Netz damit!

Auch an die 
Halbzeit- 
verpflegung 
denken.

Ab ins Netz 
damit !

An allen teilnehmenden Stationen, vom 01.06. bis 13.07.2014. Solange der Vorrat reicht.

www.sprint-tank.com

A3_Plakat_WM_2014.indd   1 07.05.14   15:50
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Membranpumpen mit 
Leichtigkeit bewerben

Hersteller von Pumpen für die Industrie

„Das Konzept von Herrn Barczynski hat uns überzeugt.”

Michael Albrecht, Marketingleiter, ABEL Pump Technology

Kunde ABEL Pump Technology

Branche Industrie, Herstellung von Pumpen

Aufgabe Werbekonzept für Membranpumpen

Website www.abel.de

Projektbeschreibung

Die Firma ABEL Pump Technology ist Spezialist für das Fördern schwieriger Medien, wie Schlamm und zähe Flüssigkeiten. Da-
bei ist die Technologie der Membranpumpe besonders vorteilhaft. Sie sorgt dafür, dass die Medien nicht in Verbindung mit der 
Pumpenmechanik kommen. Das macht diese Art der Pumpe besonders wartungsarm. Die Agentur war beauftragt, diesen Vor-
teil zu kommunizieren und dabei das Prinzip der Membranpumpe auf den Punkt zu bringen. Abgeschieden von der Außenwelt, 
wie die Luft in einer Seifenblase, werden auch schwierige Medien mit Leichtigkeit gefördert.

Werbekonzept für Pumpenhersteller

Die Vorteile der Membranpumpe mit 
Leichtigkeit erklärt

Anzeigenmotiv in deutsch

Anzeigenmotiv in englisch
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Arbeitsbeispiele überzeugen!
Pumpen weltweit im Einsatz

„Nichts überzeugt unsere Kunden mehr, als bereits erfolgreich 
umgesetzte Projekte.“

Michael Albrecht, Marketingleiter, ABEL Pump Technology

Kunde ABEL Pump Technology

Branche Industrie, Herstellung von Pumpen

Aufgabe Erstellung von Anwendungsberichten

Website www.abel.de

Projektbeschreibung

Erfolgreiche Anwendungsbeispiele ziehen neue Kunden an. Volker Barczynski erstellt für die Firma ABEL Pump Technology An-
wendungsberichte in verschiedenen Sprachen. Ob in deutsch, englisch oder chinesisch – ABEL Projektbeispiele sind überzeu-
gend. Dabei sind die Beispiele ganz einfach aufgemacht: eine zweiseitige PDF-Datei, auf der alles Wesentliche steht. Manchmal 
ist eben weniger mehr.

Pumpen aus dem Herzogtum weltweit im Einsatz

Anwendungsbeispiele 
der Firma ABEL Pump Technology

Diaphragm Pumps 
Solids Handling Pumps 
High Pressure Pumps 
Marine Pumps

胡贝尔工程材料公司（HEM）位于美国马里兰州的格蕾丝
港。将硅粉加工成各种各样的硅石产品及硅酸盐产品用于
橡胶、造纸、化学和牙科市场。格蕾丝港是胡贝尔公司为
这种应用建设的第一座加工厂，并于2012年10月迎来了
建厂60周年。胡贝尔公司在一座威士忌酿酒厂的旧址建造
了两座工厂，一座硅石研究与发展技术中心，和一座试验
设施。

应用报告

安保EM泵

安保EM电动隔膜泵改进了板框压滤
机中固液分离的应用

作为处理硅酸盐的程序的一部分，含有未反应硅石的废水
和废弃固体可以回收使用。废水处理系统使用过各式各样
的压滤设备将固体从液体中分离出来。其中一种压滤机是
老式真空带式压滤机，用于分离固体并将硅酸盐水回收利
用。最后产生的泥饼将会被进一步处理。 

经过测评整个分离系统后，业主决定用板框压滤机取代真

安保EM-50电动隔膜泵，用于板框压滤机

Diaphragm Pumps 
Solids Handling Pumps 
High Pressure Pumps 
Marine Pumps

Today, corrugated cardboard packaging is seen every

where. However, even though this product has been 

around for over 100 years, few know how complex the 

production process is and how varied the product is de

pending on configuration and structure. 

Klingele Papierwerke has been producing raw paper for 

corrugated cardboard in two different locations, in France 

and in Germany, for more than 50 years. These raw pa

pers are the basis for producing packaging and corruga

ted cardboard products.

In their factory in Werne, Klingele produces corrugated 

boxes, diecut packaging and folding boxes in various 

shapes and sizes.

Corrugated cardboard is light and at the same time stable. 

Its secret – as the name indicates – are the corrugations 

that lend the cardboard very high stability. At the same 

Application report
ABEL EM pump

Klingele Wellpappenwerk Werne

ABEL Pumps in 
corrugated cardboard

Laminating unit of a flute lamination machine (source: VDW)

time, the airfilled chambers created by the corrugations 

ensure its unique cushioning function.

The product is produced by combining different layers of 

paper by means of starch glue. Fluted sheets and flat liner 

boards are glued to each other in several layers, so that 

the final result is a single, dual, or triple wall corrugated 

cardboard.

The core manufacturing piece is the flute lamination 

machine. This very long machine consists of several 

individual units which are separately and independently 

con trolled.

Corrugated cardboard in profile (source: VDW)

Inside, the individual layers of paper are heated, mois

tened, laminated and then dried. Afterwards the desired 

format is cut to size.

An important component in manufacturing corrugated 

cardboard is the glue that is used. Klingele uses glue that

Diaphragm Pumps 
Solids Handling Pumps 
High Pressure Pumps 
Marine Pumps

Coal continues to be an important raw material. Speci

fically in Poland, the majority of energy is generated by 

converting coal into electricity. Mining operations have to 

use the most modern technology in order for this process 

to run as efficiently as possible.

The Pniówek Processing Plant operates 9 chamber filter 

presses with 570 m3 of filtration area each. 

Before modernization, 2 centrifugal pumps were used for 

press feeding which were consuming 560,000 kWh/year 

of energy.  Added to this were repair costs of approxi

mately 27,000 EUR annually.

In 2012, the investor  decided to change the existing sys

tem and reassess the requirements and objectives of the 

Application Report

Improvements & Cost Reduction of 
Chamber (Recessed Plate) Filter 
Press Feed due to ABEL pumps 
implementation

filter press feeding modernization project, most important 

of which was to reduce energy consumption and extend 

intervals between repairs.

In December, 2012 PROINDUSTRY Sp. z o.o. Sp.k  

commenced the task and created a modernization pro

ject, which was implemented and at the beginning of 

2013. The new filter press feed system added an ABEL 

positive displacement pump in parallel with the existing 

centrifugal pump. This arrangement sought to improve 

overall efficiency by allowing the centrifugal pump to work 

within its optimal flow and pressure curve while shifting 

the higher pressure duty to the ABEL PD pump. The 

ABEL pump model  HMDG500500 was selected for its 

abrasion resistant pistondiaphragm design and its ener

gy efficiency. The ABEL pump performs at the capacity of 

50 m3 / h and a pressure of 15 bar.

Installation of the ABEL pump exceeded all requirements 

set by the investor  shortening the filtration cycle by ap

prox. 0.5 hrs., extending maintenance intervals of the 

centrifugal pumps, reducing consumption of stuffing box 

water causing dilution of the feed, significantly reducin

gnoise in the pump station and most importantly, extra

ordinarily reducing energy consumption. In addition, the 

flocculated structure of the filtered material was no longer 

dismantled and a shorter filtration cycle allowed the plant 

to remove one centrifugal pump from operation saving 

money.

Since startup in February 2013 the ABEL pump operates 

very reliably.  Except for a routine  scheduled oil change, 

the pump did not require any service or parts replace

ment, performing beyond the expectations of authorities.
ABEL Hydraulic Piston Diaphragm Pump, model HMDG500500 
as feed pump for chamber filter press

Membranpumpen
Feststoffpumpen
Hochdruckpumpen
Marinepumpen

Primärschlamm stellt im Allgemeinen hohe Anforderun

gen an die Pumpentechnik. Ganz besondere sogar,  wenn 

der Inhalt von Saugwagen gepumpt werden soll. Um nicht 

vorschnell an die Grenze der Belastung zu  stossen, ist 

die richtige Auswahl der Pumpe entscheidend. 

Ein gutes Bespiel dafür ist die ARA Sarneraatal. Hier 

bringt der Saugwagen regelmässig Inhalte von Hotelkü

chen. Fette, grössere Feststoffanteile und andere schwer 

zu pumpende Medien sind an der Tagesordnung. Damit 

hatten aber die zwei installierten Drehkolbenpumpen der 

ARA im wahrsten Wortsinn ihre Mühe. Je nach Wetter

lage mussten sie noch einen erheblichen Sandanteil im 

Abwasser verkraften. In Folge verschlissen die Dreh

kolbenpumpen überdurchschnittlich und verursachten 

noch zusätzlich hohe Unterhaltskosten durch häufige 

Entstopfun gen und Revisionen. 

Praxisbericht

Die ARA Sarneraatal setzt 
auf ABEL Membranpumpen

Die TestInstallation der ersten ABEL Membranpum

pe des Typs EM050 im Juni 2007 war auch der erste 

Schritt in eine sorgenfreie Primärschlammförderung. 

Der Unterhaltsaufwand war schlagartig kleiner gewor

den während die Betriebssicherheit rasant anstieg. Da 

bei der Membran pumpe keine drehenden Teile mit dem 

Medium in Berührung kommen, ist der Verschleiss kaum 

wahrnehmbar. Das hat sich bis heute nicht geändert. Die 

Anlage läuft 7 Tage/Woche.

Als Besonderheit bei diesen Pumpen wurden Klappenven

tile eingebaut, um auch grössere Partikel verstopfungs frei 

passieren zu lassen. Im Vergleich zu Kugelventilen kön

nen die Klappenventile etwa die doppelten Korngrössen 

bewältigen. Weiterhin wurden „intelligente“ Pulsations

dämpfer eingebaut, die sich den wechselnden Drücken ARA Sarneraatal in Alpnach/Kanton Obwalden

Die ABEL Membranpumpen EM bieten hohe Betriebssicherheit trotz 
schwer zu pumpender Schlämme

Diaphragm Pumps 
Solids Handling Pumps 
High Pressure Pumps 
Marine Pumps

In 2010, a 15hectare (approx.) holiday park with about 

120 holiday homes was built on Sürenberg in Winterberg. 

By the end of 2011 it had grown to almost 200 holiday 

homes. The new construction called for a reconsidera

tion of the existing sewage pumping system. While previ

ously just the sewage from the existing restaurants, golf 

course and “Schullandheim” (a building used for school 

residential study trips) needed to be removed, the amount 

of sewage increased considerably as a result of the new 

holiday park. 

Application Report
ABEL model HMD

Transporting Raw Sewage using 
Piston Diaphragm Pumps at Büre 
Pumping Station

The existing Büre sewage pumping station was equipped 

with 2 x 2 rotary piston pumps. These were connected in 

series in order to supply the pressure needed for trans

porting the waste water over a distance of almost 500m 

with differences in altitude of more than 60m to finally 

reach the sewage treatment plant at Elkeringhausen whe

re the waste water is treated. 

The concentrated sludge that accumulates during the ac

tivated sludge process is then transported to the sewage 

treatment plant at Züschen for dewatering. An ABEL ro

Pump shed

Diaphragm Pumps 
Solids Handling Pumps 
High Pressure Pumps 
Marine Pumps

As a specialized manufacturer of Piston-Diaphragm sty-
le positive-displacement pumps, ABEL Pumps go where 
most pumps fear to tread. Known for our ability to hand-
le high-pressure and at the same time abrasive sludge, 
ABEL pumps were selected for filter press feed and clari-
fier underflow duty at a new seamless pipe facility in the 
USA, the facility is strategically located in the heart of the 
shale plays to serve the growing seamless pipe needs of 
the region. 

The plant includes a new Wastewater Treatment Facili-
ty, built in part to deal with the large quantity of process 
cooling water used for hot rolling, heat treating and sur-
face finishing of the seamless pipe. The process genera-

 

Application Report 
ABEL HM PUMPS
Filter Press Feed and Clarifier 
Underflow Duty at a Steelworks

Workers install ABEL HM filter press feed pumps at the new pipe mill facility. 
The plant will help to service the growing seamless pipe needs in the shale plays.

tes scale, iron oxide, grease and oil sludge. (six) ABEL 
EM pumps (model EM-080Z-SG) transfer the thickened 
sludge from (two) one hundred ten feet diameter clarifers 
to conditioning tanks prior to mechanical dewatering. The 
EM pumps are electrically operated diaphragm pumps, 
chosen for their ability to handle the abrasive, thickened 
sludge. Unlike rotating disc pumps and air operated dia-
phragm pumps, the ABEL EM is a true positive displace-
ment pump that delivers constant reliable flow regard-
less of changing discharge pressure. The EM elastomer 
diaphragms and ball checks give the EM superior wear 
advantage over gear or lobe types pumps, making it the 
most cost-effective solution for this duty.
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Liquiree
Fein passierte
Früchte zum Trinken! 

sortenrein

natürliche Zutaten

ohne Zusatzsto� e

Ri
ch

ie’s Original ®

handcrafted fruits
!

Hool di fuchtig!

Hool di fuchtig: Plattdeutsch für halt’ Dich gesund und munter!

„Mit unseren feinen Säften haben wir ein Alleinstellungsmerk-
mal. Volker hat mit dem Liquiree-Konzept genau ins Schwarze 
getroffen. Danke für die tolle Idee.“

Richard Rau, Geschäftsführer 
Getränke Stapelfeldt GmbH | Richie’s Original

Kunde Richie’s Original

Branche Lebensmittelbranche

Aufgabe Entwicklung Markenname und Design

Website www.richies-original.com

Liquiree
Fein passierte
Früchte zum Trinken! 

sortenrein

natürliche Zutaten

ohne Zusatzsto� e

Ri
ch

ie’s Original ®

handcrafted fruits
!

Hool di fuchtig!

Hool di fuchtig: Plattdeutsch für halt’ Dich gesund und munter!

Liquiree
Fein passierte
Früchte zum Trinken! 

sortenrein

natürliche Zutaten

ohne Zusatzsto� e

Ri
ch

ie’s Original ®

handcrafted fruits
!

Hool di fuchtig!

Hool di fuchtig: Plattdeutsch für halt’ Dich gesund und munter!

Die Marke Liquiree
Besonders und fruchtig

Projektbeschreibung

Richie’s Original steht für natürlichen Genuss. Durch ein besonderes Herstellungsverfahren produziert das Unternehmen 
Fruchtsäfte mit einer einzigartigen Konsistenz. Fast cremig entfalten sich die Fruchnoten auf der Zunge. Ein Geschmackserleb-
nis der besonderen Art, das auch ein besonderes Marketing erfordert. Wir haben die Marke „Liquiree“ und die Design-Welt für 
den Kunden entwickelt. Übrigens: Volker Barczynski hat auch die Anmeldung der Marke beim Deutschen Patent- und Marken-
amt übernommen.

Weder Saft noch Püree – Liquiree

Liquiree – fein passierte Früche 
zum Trinken!

ungeöffnet mindestens haltbar bis:

Ri
ch

ie’s Original ®

handcrafted fruits
!

0,5 Liter
Richies Original® ist ein eingetragenes Waren- 
zeichen:  www.richies-original.com

Vor dem Öffnen schütteln, kühl 
lagern, innerhalb von 3 bis 4 
Tagen verbrauchen.

Produziert und abgefüllt durch 
Getränke Stapelfeldt GmbH, 
Ratzeburger Str. 31, 23879 Mölln
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Liquiree
Fein passierte
Früchte zum Trinken! 

Fruchtsorte: Erdbeere

ungeöffnet mindestens haltbar bis:
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handcrafted fruits
!

0,5 Liter
Richies Original® ist ein eingetragenes Waren- 
zeichen:  www.richies-original.com

Vor dem Öffnen schütteln, kühl 
lagern, innerhalb von 3 bis 4 
Tagen verbrauchen.

Produziert und abgefüllt durch 
Getränke Stapelfeldt GmbH, 
Ratzeburger Str. 31, 23879 Mölln
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Liquiree
Fein passierte
Früchte zum Trinken! 

Fruchtsorte: Waldblaubeere
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„Die Zusammenarbeit ist mehr als zufriedenstellend. Ich hoffe, 
dass wir in naher Zukunft weitere Projekte machen werden.“

Cay von Wedel, Vertriebsleiter 
DATASCHALT production GmbH

Kunde DATASCHALT production GmbH

Branche Elektronikbranche

Aufgabe verschiedene Werbegestaltungen

Website www.dataschalt.com

Leiterplatten und Displays

Elektronik mal sportlich

Für die Firma DATASCHALT production GmbH hat Volker Barczynski eine Recruiting-Kampagne entwickelt.
Das Thema Teamplay stand bei dem gestalteten Motiv im Mittelpunkt.
Außerdem wurde die Agentur u. a. mit der Gestaltung des Eingangsbereiches und einer Kalendergestaltung beauftragt.

Ein sportlicher Auftritt

Recruiting, interaktive Präsentations-
wand und Kalendergestaltung

4-Monats-Kalender zum EM-Jahr 2020

Präsentationswand mit eingefassten 
Displays im Eingangsbereich

Plakatmotiv für Mitarbeiterwerbung

ÜBERSICHT



Moin Moin aus Mölln!
Schauen Sie sich einige meiner Arbeiten an. Wenn Sie Interesse an 
einer Zusammenarbeit haben, rufen Sie mich gerne an.

Weltmarktführer aus Lübeck
Logoentwicklung 4

Rapid Prototyping aus Norddeutschland
Broschüre für Anlagenverkauf 6

Von stahlhart bis aluminiumleicht
Metallpulver für Prototypen 8

Rapid Prototyping als Serviceleistung
Prototypen auf Bestellung 10

Für Sie eine kleine Sache
Für Ihre Kunden eine große Story! 12

Werbung für Berliner Tankstellenkette
Waschaktion mit Sonnenschein-Faktor 14

Sommer-Grillaktion in Berlin
Aktionswerbung auf Temperatur gebracht 16

Aktionswerbung zur WM
Entscheidend ist, was im Netz landet! 18

Hersteller von Pumpen für die Industrie
Membranpumpen mit Leichtigkeit bewerben 20

Goldrausch auf der Messe
Wertzuwachs als Goldsuche gestalten 22

Mehrwert ist menschlich
Gemeinsinn als Wert entdecken! 26

Proaktive Kommunikation
Kunden rechtzeitig informieren! 28

Immer ganz nah am Kunden
Eine Bank stellt sich vor 30

Besonders und fruchtig
Die Marke Liquiree 32

Biere für die Region
Guter Geschmack trifft cooles Design 34

Regionaler Energieversorger
Endlich mal jemand, der zuhört! 36

Leiterplatten und Displays
Elektronik mal sportlich 38

Eindrucksvolle Websites
Auf allen Endgeräten 40

Danke für Ihr Interesse
Jetzt Kontakt aufnehmen 42
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Volker 
Barczynski
Marketingberater 
Kreativdirektor

 Wallstraße 10 · 23879 Mölln
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Logoentwicklung
Weltmarktführer aus Lübeck

„Die Matrix ist Grundlage unserer Arbeit. Das Logo wurde gut 
von Volker Barczynski umgesetzt.“

Stefan Ritt, Marketingleiter, SLM Solutions Group AG

Kunde SLM Solutions Group AG

Branche Rapid Prototyping (3D-Drucker)

Aufgabe Logoentwicklung

Website www.slm-solutions.de

S O LU T I O N S 1
2

3

0
1

2
3

Projektbeschreibung

Einer der Weltmarktführer für die Herstellung von 3D-Druckern kommt aus Lübeck. Die Firma SLM Solutions Group AG ist in der 
relativ jungen Branche der 3D-Drucker-Herstellung tätig. Volker Barczynski hat für das Unternehmen das Logo und zahlreiche 
Broschüren und Materialien für den Vertrieb gestaltet. Das Logo ziert nun alle Marketingmaßnahmen des Unternehmens von 
der Website bis zum Messeauftritt.

SLM Solutions Group AG – Wachstumsmarkt 3D-Drucker

Logoentwicklung für 
Weltmarktführer aus Lübeck

S O LU T I O N S 1
2

3

0
1

2
3
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Broschüre für Anlagenverkauf
Rapid Prototyping aus Norddeutschland

„Volker Barczynski hat unser Thema gestalterisch sehr 
gut umgesetzt. Das Ergebnis gefällt uns wirklich.”

Stefan Ritt, Marketingleiter, SLM Solutions Group AG

Kunde SLM Solutions Group AG

Branche Rapid Prototyping (3D-Drucker)

Aufgabe Broschüre Anlagen

Website www.slm-solutions.de

S O LU T I O N S 1
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Projektbeschreibung

Mit der Anlagenbroschüre, die Volker Barczynski für die SLM Solutions Group AG entwickelt hat, erhält der Kunde alle Optionen 
auf einen Blick. Die Broschüre ist mehrfach ausklappbar und lässt keine Fragen mehr offen. Komplexes einfach darstellen. Das 
ist die Spezialität von Volker Barczynski.

SLM Solutions Group AG – Anlagenbroschüre und Zubehör

Alle Möglichkeiten auf 
einen Blick!
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Metallpulver für Prototypen
Von stahlhart bis aluminiumleicht

„Die Umsetzung der Metallpulverthematik mittels des 
Periodensystems der Elemente ist gut gelungen.“

Stefan Ritt, Marketingleiter, SLM Solutions Group AG

Kunde SLM Solutions Group AG

Branche Rapid Prototyping (3D-Drucker)

Aufgabe Broschüre Metallpulver

Website www.slm-solutions.de
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Projektbeschreibung

Die Kunden der SLM Solutions Group AG stellen Protoypen, Einzelteile und Kleinserien in höchster Qualität aus Metallpulvern 
her. Die Metallteile werden aus verschiedenen Metallpulvern per Laserverfahren hergestellt. Eine Broschüre mit allen erhält-
lichen Pulvern hat das Unternehmen mit Volker Barczynski entwickelt. Das Gitterraster der Matrix zieht sich durch den gesam-
ten Auftritt der Printwerbung, den ebenfalls Volker Barczynski entwickelt hat.

SLM Solutions Group AG – Metallpulverbroschüre

Das Pulver aus dem die Zukunft 
gestaltet wird

ÜBERSICHT
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Prototypen auf Bestellung
Rapid Prototyping als Serviceleistung

„Uns gefällt die Broschürenwelt, die die Volker Barczynski 
für uns entwickelt hat.“

Stefan Ritt, Marketingleiter, SLM Solutions Group AG

Kunde SLM Solutions Group AG

Branche Rapid Prototyping (3D-Drucker)

Aufgabe Broschüre Rapid Prototyping Service

Website www.slm-solutions.de
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Projektbeschreibung

Die SLM Solutions Group AG verkauft nicht nur Anlagen zur Herstellung von Prototypen. Sie bieten auch den Service der 
 Herstellung mit eigenen Anlagen. Für diese Leistung hat Volker Barczynski eine Broschüre entwickelt.

SLM Solutions Group AG – Broschüre Serviceleistungen

Prototypen-Herstellung
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Für Ihre Kunden 
eine große Story!

Für Sie eine kleine Sache

„Die CLP News vermittelt auf spannende Weise, worum sich unsere 
tägliche Arbeit dreht. Tolles Medium und vielseitig einsetzbar.“

Jutta Kemkes, Geschäftsführerin der CLP GmbH

Kunde CLP Cool Light and Power GmbH

Branche LED-Technologie, Leiterplatten

Aufgabe Unternehmenszeitung

Website www.clp-gmbh.de

Projektbeschreibung

Das macht Eindruck. Die CLP GmbH aus Pinneberg präsentiert Interessenten und Kunden Ihre Projekte und Neuigkeiten im 
Großformat als Unternehmenszeitung. Die CLP News kommt regelmäßig mit aktuellen und für Kunden relevanten Themen 
heraus. Projektbeispiele, neue Technologien und Möglichkeiten. Bei CLP wird jede Neuigkeit zu einer spannenden Story. So geht 
Kommunikation. So versteht auch der Kunden komplexe Abläufe auf Anhieb.

CLP News – die eigene Firmenzeitung

Storytelling im Großformat!
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Waschaktion mit 
Sonnenschein-Faktor

Werbung für Berliner Tankstellenkette

„Gefällt mir jetzt wirklich gut! Eine „saubere“ Idee ;-)“

Nina Schawe, Marketing, Sprint Tank GmbH

Kunde Sprint Tank GmbH

Branche Handel, Tankstellen

Aufgabe Ideenentwicklung und Umsetzung

Website  www.sprint-tank.com

Projektbeschreibung

Die Berliner Tankstellenkette sprint punktet mit sauberer und frischer Kommunikation. Mit der Sommer-Wasch-Aktion gab 
es das Erfrischungsgetränk gleich mit der Wagenwäsche dazu. Mit immer neuen Ideen und Konzepten, die das Unternehmen 
strahlen lassen, werden Kunden der kleinen Tankstellenkette an die Zapfsäule oder eben in die Waschstraße gelockt.

Aktionswerbung für Berliner Tankstellenkette sprint GmbH

Sommer, Sonne, Autowäsche

www.sprint-tank.com

Zu jeder Autowäsche 
gibt’s eine erfrischende 
Capri-Sonne gratis.

Sommer, Sonne, 
Autowäsche.
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Aktionswerbung auf 
Temperatur gebracht

Sommer-Grillaktion in Berlin

„Es kam bei meinen Kollegen genauso gut an, wie bei mir.“

Nina Schawe, Marketing, Sprint Tank GmbH

Kunde Sprint Tank GmbH

Branche Handel, Tankstellen

Aufgabe Ideenentwicklung und Umsetzung

Website  www.sprint-tank.com

Projektbeschreibung

Energie tanken, Akku aufladen und einfach mal den Feierabend genießen. Wie könnte das im Sommer besser gehen, als bei 
einem gemütlichen Grillabend. Dafür hat die Berliner Tankstellenkette genau das passende Angebot. Alles zum „Anheizen“ und 
„Runter kühlen“. Wieder mal ein guter Grund, bei sprint zu tanken.

Aktionswerbung für Berliner Tankstellenkette sprint GmbH

Heiße Zeiten!

Alles zum Anheizen …

Heiße Zeiten!

… und Runterkühlen !

An allen teilnehmenden Stationen, vom 01.05. bis 31.05.2014, solange der Vorrat reicht.

www.sprint-tank.com

A3_Plakat_Mai_2014.indd   1 08.04.14   12:08
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Entscheidend ist, 
was im Netz landet!

Aktionswerbung zur WM

„Sportliche Idee und gut dazu!”

Nina Schawe, Marketing, Sprint Tank GmbH

Kunde Sprint Tank GmbH

Branche Handel, Tankstellen

Aufgabe Ideenentwicklung und Umsetzung

Website  www.sprint-tank.com

Projektbeschreibung

Weltmeisterschaft: Deutschland ist im Fußballfieber! Da ist es hilfreich, wenn es eine Tankstellenkette gibt, die auch an die 
Halbzeitverpflegung denkt. Mit „Ab ins Netz damit“ haben wir für die Berliner die Verpflegungsstationen kenntlich gemacht: Hier 
kommen leckere Sachen in Ihr Einkaufsnetz!

Aktionswerbung für Berliner Tankstellenkette sprint

Ab ins Netz damit!

Auch an die 
Halbzeit- 
verpflegung 
denken.

Ab ins Netz 
damit !

An allen teilnehmenden Stationen, vom 01.06. bis 13.07.2014. Solange der Vorrat reicht.

www.sprint-tank.com

A3_Plakat_WM_2014.indd   1 07.05.14   15:50
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Membranpumpen mit 
Leichtigkeit bewerben

Hersteller von Pumpen für die Industrie

„Das Konzept von Herrn Barczynski hat uns überzeugt.”

Michael Albrecht, Marketingleiter, ABEL Pump Technology

Kunde ABEL Pump Technology

Branche Industrie, Herstellung von Pumpen

Aufgabe Werbekonzept für Membranpumpen

Website www.abel.de

Projektbeschreibung

Die Firma ABEL Pump Technology ist Spezialist für das Fördern schwieriger Medien, wie Schlamm und zähe Flüssigkeiten. Da-
bei ist die Technologie der Membranpumpe besonders vorteilhaft. Sie sorgt dafür, dass die Medien nicht in Verbindung mit der 
Pumpenmechanik kommen. Das macht diese Art der Pumpe besonders wartungsarm. Die Agentur war beauftragt, diesen Vor-
teil zu kommunizieren und dabei das Prinzip der Membranpumpe auf den Punkt zu bringen. Abgeschieden von der Außenwelt, 
wie die Luft in einer Seifenblase, werden auch schwierige Medien mit Leichtigkeit gefördert.

Werbekonzept für Pumpenhersteller

Die Vorteile der Membranpumpe 
mit Leichtigkeit erklärt

Anzeigenmotiv in deutsch

Anzeigenmotiv in englisch
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Wertzuwachs als 
Goldsuche gestalten

Goldrausch auf der Messe

„Tolle und wertige Idee.“

Michael Albrecht, Marketingleiter, ABEL Pump Technology

Kunde ABEL Pump Technology

Branche Industrie, Herstellung von Pumpen

Aufgabe Werbekonzept für Messeaktion

Website www.abel.de

Projektbeschreibung

Wo können in Ihren Prozessen Kosten eingespart werden? „Wir finden die Goldadern in Ihrem Prozess“, mit dieser Botschaft trat 
das Team von ABEL auf der ACHEMA an. Durch die besonders wirtschaftlichen Pumpen-Lösungen von ABEL konnte das Unter-
nehmen bei Kunden punkten. Energieeinsparungen und Kosteneffizienz sind immer wieder Themen, die auch in der Werbung 
aufgegriffen werden können. Mit der Gold-Kampagne von ABEL hatten beide Seiten einen glänzenden Mehrwert. Die Aktion 
wurde als Kampagne angelegt und die Zielgruppe durch mehrere Medien auf die Aktion hingewiesen.

Messekonzept mit Goldrausch-Faktor

Wir finden die Goldadern 
in Ihrem Prozess!

ABEL GmbH & Co. KG
Abel-Twiete 1  •  21514 Büchen 
Tel.+49 (41 55) 818 - 0 
www.abel.de  •  mail@abel.de

Membranpumpen
Feststoffpumpen
Hochdruckpumpen
Marinepumpen

ABEL kann durch den Einsatz effizienter Pumpen 
Ihre Förderprozesse deutlich wirtschaftlicher 
gestalten.
Wieviel Sie einsparen können, wollen wir gemein-
sam mit Ihnen auf der ACHEMA ausrechnen.
Fordern Sie unter 0 41 55 / 818 - 888 oder 
goldrausch@abel.de Ihr Schürfrechte-Zertifkat 
und den Eintrittskartengutschein für die Messe an. 
Die Teilnahme lohnt sich doppelt.

Goldrausch mit ABEL: Wir finden 
die Goldadern in Ihrem Prozess.

Unter allen Teilnehmern verlosen 
wir 20x 1-Gramm-Goldbarren.

Halle 8 / Stand H47

Die Firma ABEL GmbH & Co. KG bietet energiesparende 
Pumpenlösungen für die Chemiebranche.

ABEL kann durch den Einsatz effizienter Pumpen Förderprozesse 
deutlich wirtschaftlicher gestalten.

Wieviel Sie einsparen können, wollen wir gemeinsam mit Ihnen ausrechnen. 
Besuchen Sie uns vom 15. bis 19. Juni 2015 auf der ACHEMA. Dort heißt es: 
„Goldrausch mit ABEL – wir finden die Goldadern in Ihrem Prozess“.

Die Teilnahme ist ganz einfach: Fordern Sie telefonisch unter 0 41 55 / 818 - 888 oder per E-Mail 
unter goldrausch@abel.de das Schürfrechte-Zertifkat und den Eintrittskartengutschein für die 
Messe an. Das Zertifikat berechtigt Sie zur Teilnahme an der Analyse, und Sie nehmen bei Ein-
wurf Ihrer Visitenkarte in unsere Lostrommel an der Verlosung von 20x 1-Gramm-Goldbarren 
teil. Der Besuch bei uns rechnet sich also doppelt.

In jedem Fall gilt: ABEL-Pumpen sind eine wertstabile und 
wirtschaftlich interessante Investition – durchrechnen lohnt sich.

Mit freundlichen Grüßen

Christian Dietl, Geschäftsführer

P. S.: Sie finden uns in Halle 8 auf dem Stand H47. 
 Wir freuen uns auf Ihren Besuch. Die Teilnahmebedingungen 
 für das Gewinnspiel finden Sie unter: www.abel.de

Fordern Sie Ihr Schürfrechte-Zertifikat an.

Schürfrechte-Zertifikat

Fördermenge (m³/h oder l/min)

Förderhöhe (m) oder –druck (bar)

Fördermedium

Derzeitiger Pumpentyp

Installierte Leistung (kW)

Dieses Zertifikat berechtigt

zur Teilnahme an der Energie-Effizienzanalyse und der Verlosung von
20x 1-Gramm-Goldbarren auf  dem Messestand H47 in Halle 8 der
Firma ABEL GmbH auf  der ACHEMA 2015. Teilnahmebedingungen
für die Verlosung siehe Rückseite.

Wenn möglich, tragen Sie bitte folgende Angaben für die Analyse ein
und bringen das Zertifikat zum ABEL-Messestand mit:

Tel.: +49 (4155) 818-0 
Fax:  +49 (4155) 818-499
www.abel.de • mail@abel.de

ABEL GmbH & Co. KG
Abel-Twiete 1
21514 Büchen

Membranpumpen
Feststoffpumpen
Hochdruckpumpen
Marinepumpen

ABEL GmbH & Co. KG | Abel-Twiete 1 | 21514 Büchen

Unter allen Teilnehmern verlosen 
wir 20x 1-Gramm-Goldbarren.

Halle 8 / Stand H47

Anzeigenmotiv Briefpost

Membranpumpen
Feststoffpumpen
Hochdruckpumpen
Marinepumpen

Goldrausch mit ABEL: Wir finden 
die Goldadern in Ihrem Prozess.

Tel.: +49 (4155) 818-0 
Fax:  +49 (4155) 818-499
www.abel.de • mail@abel.de

ABEL GmbH & Co. KG
Abel-Twiete 1
21514 Büchen

Telefon 0 41 55 / 818 - 888 oder 
goldrausch@abel.de

Schürfrechte sichern unter:

Unter allen Teilnehmern verlosen 
wir 20x 1-Gramm-Goldbarren.

Halle 8 / Stand H47

Postkarte
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Arbeitsbeispiele überzeugen!
Pumpen weltweit im Einsatz

„Nichts überzeugt unsere Kunden mehr, als bereits erfolgreich 
umgesetzte Projekte.“

Michael Albrecht, Marketingleiter, ABEL Pump Technology

Kunde ABEL Pump Technology

Branche Industrie, Herstellung von Pumpen

Aufgabe Erstellung von Anwendungsberichten

Website www.abel.de

Projektbeschreibung

Erfolgreiche Anwendungsbeispiele ziehen neue Kunden an. Volker Barczynski erstellt für die Firma ABEL Pump Technology An-
wendungsberichte in verschiedenen Sprachen. Ob in deutsch, englisch oder chinesisch – ABEL Projektbeispiele sind überzeu-
gend. Dabei sind die Beispiele ganz einfach aufgemacht: eine zweiseitige PDF-Datei, auf der alles Wesentliche steht. Manchmal 
ist eben weniger mehr.

Pumpen aus dem Herzogtum weltweit im Einsatz

Anwendungsbeispiele 
der Firma ABEL Pump Technology

Diaphragm Pumps 
Solids Handling Pumps 
High Pressure Pumps 
Marine Pumps

胡贝尔工程材料公司（HEM）位于美国马里兰州的格蕾丝
港。将硅粉加工成各种各样的硅石产品及硅酸盐产品用于
橡胶、造纸、化学和牙科市场。格蕾丝港是胡贝尔公司为
这种应用建设的第一座加工厂，并于2012年10月迎来了
建厂60周年。胡贝尔公司在一座威士忌酿酒厂的旧址建造
了两座工厂，一座硅石研究与发展技术中心，和一座试验
设施。

应用报告

安保EM泵

安保EM电动隔膜泵改进了板框压滤
机中固液分离的应用

作为处理硅酸盐的程序的一部分，含有未反应硅石的废水
和废弃固体可以回收使用。废水处理系统使用过各式各样
的压滤设备将固体从液体中分离出来。其中一种压滤机是
老式真空带式压滤机，用于分离固体并将硅酸盐水回收利
用。最后产生的泥饼将会被进一步处理。 

经过测评整个分离系统后，业主决定用板框压滤机取代真

安保EM-50电动隔膜泵，用于板框压滤机

Diaphragm Pumps 
Solids Handling Pumps 
High Pressure Pumps 
Marine Pumps

Today, corrugated cardboard packaging is seen every

where. However, even though this product has been 

around for over 100 years, few know how complex the 

production process is and how varied the product is de

pending on configuration and structure. 

Klingele Papierwerke has been producing raw paper for 

corrugated cardboard in two different locations, in France 

and in Germany, for more than 50 years. These raw pa

pers are the basis for producing packaging and corruga

ted cardboard products.

In their factory in Werne, Klingele produces corrugated 

boxes, diecut packaging and folding boxes in various 

shapes and sizes.

Corrugated cardboard is light and at the same time stable. 

Its secret – as the name indicates – are the corrugations 

that lend the cardboard very high stability. At the same 

Application report
ABEL EM pump

Klingele Wellpappenwerk Werne

ABEL Pumps in 
corrugated cardboard

Laminating unit of a flute lamination machine (source: VDW)

time, the airfilled chambers created by the corrugations 

ensure its unique cushioning function.

The product is produced by combining different layers of 

paper by means of starch glue. Fluted sheets and flat liner 

boards are glued to each other in several layers, so that 

the final result is a single, dual, or triple wall corrugated 

cardboard.

The core manufacturing piece is the flute lamination 

machine. This very long machine consists of several 

individual units which are separately and independently 

con trolled.

Corrugated cardboard in profile (source: VDW)

Inside, the individual layers of paper are heated, mois

tened, laminated and then dried. Afterwards the desired 

format is cut to size.

An important component in manufacturing corrugated 

cardboard is the glue that is used. Klingele uses glue that

Diaphragm Pumps 
Solids Handling Pumps 
High Pressure Pumps 
Marine Pumps

Coal continues to be an important raw material. Speci-

fically in Poland, the majority of energy is generated by 

converting coal into electricity. Mining operations have to 

use the most modern technology in order for this process 

to run as efficiently as possible.

The Pniówek Processing Plant operates 9 chamber filter 

presses with 570 m3 of filtration area each. 

Before modernization, 2 centrifugal pumps were used for 

press feeding which were consuming 560,000 kWh/year 

of energy.  Added to this were repair costs of approxi-

mately 27,000 EUR annually.

In 2012, the investor  decided to change the existing sys-

tem and reassess the requirements and objectives of the 

Application Report

Improvements & Cost Reduction of 
Chamber (Recessed Plate) Filter 
Press Feed due to ABEL pumps 
implementation

filter press feeding modernization project, most important 

of which was to reduce energy consumption and extend 

intervals between repairs.

In December, 2012 PRO-INDUSTRY Sp. z o.o. Sp.k  

commenced the task and created a modernization pro-

ject, which was implemented and at the beginning of 

2013. The new filter press feed system added an ABEL 

positive displacement pump in parallel with the existing 

centrifugal pump. This arrangement sought to improve 

overall efficiency by allowing the centrifugal pump to work 

within its optimal flow and pressure curve while shifting 

the higher pressure duty to the ABEL PD pump. The 

ABEL pump model  HMD-G-50-0500 was selected for its 

abrasion resistant piston-diaphragm design and its ener-

gy efficiency. The ABEL pump performs at the capacity of 

50 m3 / h and a pressure of 15 bar.

Installation of the ABEL pump exceeded all requirements 

set by the investor - shortening the filtration cycle by ap-

prox. 0.5 hrs., extending maintenance intervals of the 

centrifugal pumps, reducing consumption of stuffing box 

water causing dilution of the feed, significantly reducin-

gnoise in the pump station and most importantly, extra-

ordinarily reducing energy consumption. In addition, the 

flocculated structure of the filtered material was no longer 

dismantled and a shorter filtration cycle allowed the plant 

to remove one centrifugal pump from operation saving 

money.

Since start-up in February 2013 the ABEL pump operates 

very reliably.  Except for a routine  scheduled oil change, 

the pump did not require any service or parts replace-

ment, performing beyond the expectations of authorities.
ABEL Hydraulic Piston Diaphragm Pump, model HMD-G-50-0500 
as feed pump for chamber filter press

Membranpumpen
Feststoffpumpen
Hochdruckpumpen
Marinepumpen

Primärschlamm stellt im Allgemeinen hohe Anforderun-

gen an die Pumpentechnik. Ganz besondere sogar,  wenn 

der Inhalt von Saugwagen gepumpt werden soll. Um nicht 

vorschnell an die Grenze der Belastung zu  stossen, ist 

die richtige Auswahl der Pumpe entscheidend. 

Ein gutes Bespiel dafür ist die ARA Sarneraatal. Hier 

bringt der Saugwagen regelmässig Inhalte von Hotelkü-

chen. Fette, grössere Feststoffanteile und andere schwer 

zu pumpende Medien sind an der Tagesordnung. Damit 

hatten aber die zwei installierten Drehkolbenpumpen der 

ARA im wahrsten Wortsinn ihre Mühe. Je nach Wetter-

lage mussten sie noch einen erheblichen Sandanteil im 

Abwasser verkraften. In Folge verschlissen die Dreh-

kolbenpumpen überdurchschnittlich und verursachten 

noch zusätzlich hohe Unterhaltskosten durch häufige 

Entstopfun gen und Revisionen. 

Praxisbericht

Die ARA Sarneraatal setzt 
auf ABEL Membranpumpen

Die Test-Installation der ersten ABEL Membranpum-

pe des Typs EM-050 im Juni 2007 war auch der erste 

Schritt in eine sorgenfreie Primärschlammförderung. 

Der Unterhaltsaufwand war schlagartig kleiner gewor-

den während die Betriebssicherheit rasant anstieg. Da 

bei der Membran pumpe keine drehenden Teile mit dem 

Medium in Berührung kommen, ist der Verschleiss kaum 

wahrnehmbar. Das hat sich bis heute nicht geändert. Die 

Anlage läuft 7 Tage/Woche.

Als Besonderheit bei diesen Pumpen wurden Klappenven-

tile eingebaut, um auch grössere Partikel verstopfungs frei 

passieren zu lassen. Im Vergleich zu Kugelventilen kön-

nen die Klappenventile etwa die doppelten Korngrössen 

bewältigen. Weiterhin wurden „intelligente“ Pulsations-

dämpfer eingebaut, die sich den wechselnden Drücken ARA Sarneraatal in Alpnach/Kanton Obwalden

Die ABEL Membranpumpen EM bieten hohe Betriebssicherheit trotz 
schwer zu pumpender Schlämme

Diaphragm Pumps 
Solids Handling Pumps 
High Pressure Pumps 
Marine Pumps

In 2010, a 15-hectare (approx.) holiday park with about 

120 holiday homes was built on Sürenberg in Winterberg. 

By the end of 2011 it had grown to almost 200 holiday 

homes. The new construction called for a reconsidera-

tion of the existing sewage pumping system. While previ-

ously just the sewage from the existing restaurants, golf 

course and “Schullandheim” (a building used for school 

residential study trips) needed to be removed, the amount 

of sewage increased considerably as a result of the new 

holiday park. 

Application Report
ABEL model HMD

Transporting Raw Sewage using 
Piston Diaphragm Pumps at Büre 
Pumping Station

The existing Büre sewage pumping station was equipped 

with 2 x 2 rotary piston pumps. These were connected in 

series in order to supply the pressure needed for trans-

porting the waste water over a distance of almost 500m 

with differences in altitude of more than 60m to finally 

reach the sewage treatment plant at Elkeringhausen whe-

re the waste water is treated. 

The concentrated sludge that accumulates during the ac-

tivated sludge process is then transported to the sewage 

treatment plant at Züschen for dewatering. An ABEL ro-

Pump shed

Diaphragm Pumps 
Solids Handling Pumps 
High Pressure Pumps 
Marine Pumps

As a specialized manufacturer of Piston-Diaphragm sty-
le positive-displacement pumps, ABEL Pumps go where 
most pumps fear to tread. Known for our ability to hand-
le high-pressure and at the same time abrasive sludge, 
ABEL pumps were selected for filter press feed and clari-
fier underflow duty at a new seamless pipe facility in the 
USA, the facility is strategically located in the heart of the 
shale plays to serve the growing seamless pipe needs of 
the region. 

The plant includes a new Wastewater Treatment Facili-
ty, built in part to deal with the large quantity of process 
cooling water used for hot rolling, heat treating and sur-
face finishing of the seamless pipe. The process genera-

 

Application Report 
ABEL HM PUMPS
Filter Press Feed and Clarifier 
Underflow Duty at a Steelworks

Workers install ABEL HM filter press feed pumps at the new pipe mill facility. 
The plant will help to service the growing seamless pipe needs in the shale plays.

tes scale, iron oxide, grease and oil sludge. (six) ABEL 
EM pumps (model EM-080Z-SG) transfer the thickened 
sludge from (two) one hundred ten feet diameter clarifers 
to conditioning tanks prior to mechanical dewatering. The 
EM pumps are electrically operated diaphragm pumps, 
chosen for their ability to handle the abrasive, thickened 
sludge. Unlike rotating disc pumps and air operated dia-
phragm pumps, the ABEL EM is a true positive displace-
ment pump that delivers constant reliable flow regard-
less of changing discharge pressure. The EM elastomer 
diaphragms and ball checks give the EM superior wear 
advantage over gear or lobe types pumps, making it the 
most cost-effective solution for this duty.
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Gemeinsinn als 
Wert entdecken!

Mehrwert ist menschlich

„Wir sind sehr zufrieden mit den kreativen Ideen und der 
gesamten Arbeit von Volker Barczynski. “

Sabine Sierck, Generationenbeauftragte, 
Raiffeisenbank Ratzeburg eG

Kunde Raiffeisenbank Ratzeburg eG

Branche Genossenschaftsbanken

Aufgabe Schaufenstergestaltung, Plakate

Website www.rbratzeburg.de

Projektbeschreibung

Die Werte der Genossenschaftsbanken sind klar: Regionale Verantwortung und Gemeinsinn. An einem Schaufenster gehen 
täglich viele Menschen vorbei. Grund genug, sich über die Schaufenstergestaltung ein paar Gedanken zu machen. Die Raiffei-
senbank Ratzeburg eG hat Volker Barczynski damit beauftragt, drei großflächige Plakate zu gestalten, die auf die Angebote der 
Bank und deren Werte aufmerksam machen.

Schaufenstergestaltung

Was einer alleine nicht schafft, 
das schaffen viele!

UNSERE GENOSSENSCHAFTLICHE FINANZGRUPPE VOLKSBANKEN RAIFFEISENBANKEN

Was einer alleine nicht
schafft, das schaffen viele.

DAS SIND UNSERE WERTE

Schön, wenn eine Bank 
nach verständlichen 
Werten handelt.

SO BERATEN WIR

Vereinbaren Sie jetzt 
einen Beratungstermin!

ÜBERSICHT



Ein Arbeitsbeispiel von Volker Barczynski 
www.volkerbarczynski.de

Kunden rechtzeitig 
informieren!

Proaktive Kommunikation

„Sicherheit zu kommunizieren war uns ganz wichtig. Das hat 
Volker Barczynski gut umgesetzt.“

Sabine Sierck, Generationenbeauftragte, 
Raiffeisenbank Ratzeburg eG

Kunde Raiffeisenbank Ratzeburg eG

Branche Genossenschaftsbanken

Aufgabe Kampagne EDV-Umstellung

Website www.rbratzeburg.de

Projektbeschreibung

Manchmal ist der Kundenservice durch eine EDV-Umstellung beeinträchtigt. Es gibt aber auch gute Gründe für eine 
Umstellung. So ist nach der Einführung der neuen EDV das Leben für den Kunden um einiges einfacher und sicherer. 
Wenn die Kunden rechtzeitig darüber informiert werden und die Gründe für die Beeinträchtigung kommuniziert wer-
den, dann bleiben die Kunden auch zufrieden. Proaktives Handeln ist die Devise.

Kampagne EDV-Umstellung

Technische Umstellung für 
mehr Sicherheit!
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Technische Umstellung 
für mehr Sicherheit!

Vom 5. bis 8. Mai 2017 kommt es 
zu technischen Einschränkungen!

Unsere Erreichbarkeit in dieser Zeit im Überblick

Donnerstag, 4. Mai 2017

Beleghafte Überweisungen* bis 18:00 Uhr

Freitag, 5. Mai 2017

Öffnungszeiten 08:00 bis 11:00 Uhr 
SB-Geräte bis 11:00 Uhr 
OnlineBanking bis 11:00 Uhr 
OnlineBrokerage bis 11:00 Uhr 
Beleghafte Überweisungen nicht verfügbar

Samstag, 6. Mai 2017

SB-Geräte ab 18:00 Uhr 
OnlineBanking nicht verfügbar 
OnlineBrokerage nicht verfügbar 
Geschäftsstellen sind geschlossen

Sonntag, 7. Mai 2017

OnlineBanking nicht verfügbar 
OnlineBrokerage nicht verfügbar

Montag, 8. Mai 2017

Öffnungszeiten wie gewohnt 
OnlineBanking ab ca. 10:00 Uhr 
OnlineBrokerage ab ca. 10:00 Uhr

*  Damit beleghafte Überweisungen noch vor der Umstellung verarbeitet wer-
den können, müssen diese spätestens am Donnerstag, den 4. Mai 2017 bis 
18:00 Uhr bei uns eingehen. Alle Überweisungsträger die danach eingehen, 
können systembedingt erst wieder am Montag, den 8. Mai 2017 verarbeitet 
werden.

Telefon: 04541/86220 
E-Mail: posteingang@rbratzeburg.de 
www.rbratzeburg.de

Vom 5. bis 8. Mai 2017 kommt es zu 
technischen Einschränkungen!

Hauptstelle, Ratzeburg 
Große Wallstraße 13 
Telefon: 04541-8622-0

Bank und Raiffeisen-Markt, 
Ratzeburg

Schweriner Straße 86 
Tel. Bank: 04541-8622-60 
Tel. Markt: 04541-8622-40

Seedorf
Hauptstraße 24 
Telefon: 04545-245

Krummesse
Raiffeisenstraße 1 
Telefon: 04508-7720-0

Haben Sie noch weitere Fragen?

Dann zögern Sie bitte nicht und sprechen Sie uns an. 
Wir informieren Sie gern.

Wichtig – bitte beachten!

Flyer_technische_Umstellung.indd   2 17.02.17   09:34

Haben Sie noch weitere Fragen?

Dann zögern Sie bitte nicht und sprechen Sie 
uns an. Wir informieren Sie gern.

Wichtige Informationen!

•  Beachten Sie bitte, dass es ein automatisches 
Tageslimit von maximal 500 Euro pro Karte gibt!

•  Die VR-BankCard von jungen Leuten unter 18 Jahren 
ist in diesem Zeitraum nicht funktionsfähig! Das heißt, 
dass weder Bargeldverfügungen am Automaten noch 
Zahlungen mit der VR-BankCard möglich sind.

•  Damit beleghafte Überweisungen noch vor der 
Umstellung verarbeitet werden können, müssen diese 
spätestens Donnerstag, 4. Mai 2017 bis 18:00 Uhr bei 
uns eingehen.

Versorgen Sie sich im Zeitraum vom 
5. bis 8 Mai 2017 mit ausreichend Bargeld!

Wir empfehlen Ihnen, sich für das Wochenende von Freitag, 
den 5. bis Montag, den 8. Mai 2017 mit ausreichend 
Bargeld zu versorgen!

In der Zeit von Freitag 11:00 Uhr bis Montag 10.00 Uhr 
führen wir umfangreiche technische Umstellungen durch. 
Dabei kommt es zu vorübergehenden Einschränkungen, die 
vor allem

•  Ihre VR-BankCard (sowohl Barverfügungen am 
Automaten als auch bargeldloses bezahlen)

•  unsere Selbstbedienungsautomaten und

•  das OnlineBanking und OnlineBrokerage betreffen.

Für alle weiteren Informationen beachten Sie bitte nachfol-
gende Fragen und Antworten.

Wie versorge ich mich in der Zeit mit Bargeld?

In der Zeit von Freitag 11:00 Uhr bis Samstag 18:00 Uhr 
sind alle Selbstbedienungsgeräte, wie auch Einzahlungs-
geräte der Raiffeisenbank eG Ratzeburg außer Betrieb!

Sie können sich in dieser Zeit mit Ihrer VR-BankCard an 
Automaten anderer Institute mit Bargeld versorgen.

Unser Tipp: Nutzen Sie bei Bedarf kostenfreie SB-Geräte 
unserer BankenGruppe oder bezahlen Sie übergangs-
weise im Umstellungszeitraum mit Ihrer Kreditkarte.

Kann ich meinen Einkauf bargeldlos bezahlen?

Grundsätzlich ja: Mit Ihrer VR-BankCard können Sie pro 
Tag bis maximal 500 Euro verfügen — unabhängig davon, 
ob Sie Bargeld am Automaten abheben oder im Geschäft 
mit Ihrer Karte bezahlen.

Alternativ können Sie natürlich an allen Akzeptanzstellen 
mit Ihrer Kreditkarte wie gewohnt im Rahmen Ihres Kar-
tenlimits bezahlen (oder mit Ihrer PIN an allen fremden 
Automaten Bargeld abheben — hierbei fallen zusätzliche 
Kosten an).

Achtung: Die VR-BankCard von jungen Leuten unter 
18 Jahren ist in diesem Zeitraum nicht funktionsfähig!

Funktionieren meine Kreditkarten 
an diesem Wochenende?

Ja. Ihre Kreditkarten sind von der Umstellung nicht 
betroffen. Sie können Sie also in gewohnter Art und 
Weise einsetzen und damit Ihre Einkäufe bezahlen.

Verändern sich meine Kontoauszüge?

Grundsätzlich nein: Aber alle Kontoinhaber bekommen 
mit der technischen Umstellung einmalig einen Konto-
auszug, der ihnen kostenlos per Post zugestellt wird.

Kunden, die ihre Auszüge regelmäßig per Post zuge-
stellt bekommen, erhalten ab dem 8. Mai 2017 ihre 
Auszüge nicht mehr im DIN-lang-Format, wie beim 
Kontoauszugsdrucker, sondern im Format DIN A4.

Was ändert sich an den SB-Geräten?

Am Samstag stehen Ihnen ab 18:00 Uhr unsere SB-
Geräte mit neuer Benutzeroberfläche wieder zur 
Verfügung.

Ist OnlineBanking möglich?

Der Zugang zu unserer OnlineFiliale oder auch über 
ein Zahlungsverkehrsprogramm ist in der Zeit von 
Freitag 11:00 Uhr bis Montag 10:00 Uhr nicht möglich. 
Angelegte Daueraufträge und Terminüberweisungen 
werden wie gewohnt nach Ablauf des Wochenendes 
valutarisch korrekt gebucht.

Ab Montag, 8. Mai 2017, finden Sie über die Startseite 
www.rbratzeburg.de unsere neue OnlineFiliale vor. 
Über alle damit verbundenen Neuerungen finden unse-
re OnlineBanking-Kunden eine ausführliche Information 
auf unserer Homepage.

Handeln mit OnlineBrokerage?

Von Freitag 11:00 Uhr bis Montag 10:00 Uhr sind 
über unsere Plattform keine Erfassung von Wertpapier-
Ordern und kein Abruf von Informationen möglich.

Fragen und Antworten

Flyer_technische_Umstellung.indd   1 17.02.17   09:08
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Technische Umstellung 
für mehr Sicherheit!

Vom 5. bis 8. Mai 2017 kommt es zu 
technischen Einschränkungen!

Wichtig – bitte beachten!

Raiba_Plakat_Umstellung.indd   1 17.02.17   09:09

A1 Plakat

Infoflyer
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Eine Bank stellt sich vor
Immer ganz nah am Kunden

„Wir engagieren uns stark in der Region. Das hat die Volker 
Barczynski sehr schön in der Broschüre gezeigt.“

Sabine Sierck, Generationenbeauftragte, 
Raiffeisenbank Ratzeburg eG

Kunde Raiffeisenbank Ratzeburg eG

Branche Genossenschaftsbanken

Aufgabe Imagebroschüre

Website www.rbratzeburg.de

Projektbeschreibung

Wussten Sie, dass manche Banker während Ihrer Ausbildung ein Praktikum im Kuhstall machen? Wer später über die Finanzie-
rung von landwirtschaftlichen Geräten entscheiden soll, der sollte zumindest schon einmal Stallgeruch geschnuppert haben.  
Das meinen zumindest die Verantwortlichen der Raiffeisenbank Ratzeburg. Die Bank engagiert sich außerdem stark in der 
Region. Grund genug, dies einmal in einer Broschüre darzustellen.

Engagement in der Region

Imagebroschüre für die 
Raiffeisenbank Ratzeburg

Nah am Kunden und mit 
Hingabe für unsere Region

Regionalität bestimmt unser Handeln. Das bezieht sich aber 

nicht nur auf unser Bankgeschäft. Vereine, Sport- und Kultur-

veranstaltungen stärken unsere Region und wir unterstützen 

das gesellschaftliche Leben. Gemeinsame Erlebnisse bringen 

uns unseren Kunden näher.

Die Raiffeisenbank Ratzeburg verfolgt seit langem das Prinzip 

der einzigartigen Kundennähe. Der direkte und persönliche 

Kontakt zu unseren Kunden macht für uns den Unterschied.

Vertrauen schaffen - einzigartige 

Kundennähe leben.

Damit unsere Auszubildenden 
wissen, wovon sie sprechen

Zur Ausbildung bei der Raiffeisenbank Ratzeburg gehört 

mehr als manch einer vermutet. Unsere Initiative Banker mit 

Stallgeruch zeigt unseren Nachwuchskräften, welche realen 

Geschichten hinter Ihren späteren Entscheidungen stehen. 

In einem Praktikum lernen sie die tägliche Arbeit unserer 

Kunden kennen und die wirtschaftlichen Zusammenhänge 

einzuschätzen.

Dabei verstehen sie schnell: Es geht um mehr als Zahlen, es 

geht um die Menschen dahinter.

Verständnis wecken – von unseren 

Kunden lernen.

Einzigartige Kundennähe entsteht 
durch gemeinsame Erlebinsse.

Wer später die Finanzierung von Landmaschinen auf dem Papier be-

werten soll, sollte zumindest schon einmal auf einem Traktor gesessen 

haben: Jana Voigt bei der Feldarbeit mit schwerem Gerät.

Banker mit Stallgeruch wissen 
später einfach besser Bescheid.

Was im Leben wirklich zählt – 
und darüber hinaus

Sie haben Fragen zur Vorbereitung auf die Rente, zum Auf-

setzen einer Vorsorgevollmacht oder eines Testaments? Sie 

suchen Möglichkeiten, im Alter aktiv und gesund zu bleiben 

oder auf Reisen zu gehen? Auf genau diese Fragen dürfen Sie 

von Ihrer Raiffeisenbank Ratzeburg Antworten erwarten.

Im Rahmen unserer Generationsberatung beantworten wir 

diese besonderen Fragen und können Ihnen direkt oder 

zuammen mit unseren Partnern passende Angebote machen. 

Wir möchten, dass Sie Ihr Leben bis ins hohe Alter aktiv, sicher 

und selbstbestimmt gestalten.

Das Leben aktiv gestalten – alle Fragen nach dem Leben 

geklärt haben.

Mit unserer Generationsberatung 
beantworten wir besondere Fragen.

Junger Sparer: Die Raiffeisenbank ist früh für ihre Kunden da.

Berufung in den Aufsichtsrat: Cord Wulf-Thaysen und Vorstand 
Thomas Naß bei der Jahresversammlung.

Unbeschwert in die Zukunft blicken. Mit der Generationsberatung 

von der Raiffeisenbank Ratzeburg gibt es Antworten auf alle 

Finanz- und Lebensfragen.

Irmtraud und Jochen Dierking im Gespräch 

mit Generationsberaterin Sabine Sierck.

Vorstand Thomas Naß (links) und Jugendbe-

raterin Janine Becker (2. v. l) zusammen mit 

der Gruppe der DLRG Mölln e. V. , Gewinner 

des Landeswettbewerbs „Sterne des Sports“.

Von links: Hans-Friedrich Grube, Aus-

zubildende Jana Voigt, Dagmar Rick-

Grube und Vorstand Lothar Peters.

Susanne Möller und 

Christa Garber (rechts)

Wesolowski Industrievertretung oHG

Lerchenweg 21 | 21465 Reinbek
Telefon 0 41 04 - 69 23 90 | Telefax 0 41 04 - 69 23 91

www.wesolowski.de | info@wesolowski.de 

Hauptstelle, Ratzeburg 
Große Wallstraße 13 

Telefon 04541-8622-0

Immer für Sie da – ein Leben 
lang und überall

Sie haben Ideen und bestimmte Vorstellungen. Danach rich-

ten Sie Ihr wirtschaftliches Handeln und Ihre Lebensplanung 

aus. Wir von der Raiffeisenbank Ratzeburg setzen einiges 

daran, dass wir diese Ideen und Pläne verstehen, um Sie nach 

Kräften zu unterstützen.

Bei uns steht der Mensch im Vordergrund. Menschen machen 

Geschäfte mit Menschen. Ob es um das erste Mofa, die Fi-

nanzierung Ihrer Immobilie oder um eine betriebliche Investi-

tion geht: sprechen Sie den Menschen auf der anderen Seite 

des Bankschalters doch mal an.

Raiffeisenbank Ratzeburg – immer erreichbar, 

immer interessiert an Ihren Plänen.
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Kundennähe ist 
bei uns ein Prinzip!

Miguel Schleiss im Beratungsgespräch mit Anett 

Witt in der Hauptstelle Große Wallstraße.

„Nur mit meiner Ehefrau 
bin ich länger zusammen.“

Schulleiter Ulrich Keller, BBZ Mölln, im intensiven Gespräch 

mit Aufsichtsrat Rainer Kröger (rechts im Bild).

Erika und Karl-Heinz Heinrich, Genossen-

schaftsmitglied seit über 50 Jahren, mit 

Generationsberaterin Sabine Sierck auf der 

Jahresversammlung.

Bank und Raiffeisen-Markt, Ratzeburg
Schweriner Straße 86 · Tel. Bank 04541-8622-60

Tel. Raiffeisen-Markt 04541-8622-40

Seedorf
Hauptstraße 24 

Telefon 04545-245

Krummesse
Raiffeisenstraße 1 

Telefon 04508-7720-0

www.rbratzeburg.de

Von links nach rechts: Sven Wulf (Vorstadt), Sandra Schultz (Hauptstelle), 

Thomas Holst (Krummesse), sitzend: Susanne Möller (Seedorf)

Hier finden Sie uns

Wesolowski Industrievertretung oHG

Lerchenweg 21 | 21465 Reinbek

Telefon 0 41 04 - 69 23 90 | Telefax 0 41 04 - 69 23 91

www.wesolowski.de | info@wesolowski.de 

Hauptstelle, Ratzeburg 

Große Wallstraße 13 

Telefon 04541-8622-0

Immer für Sie da – ein Leben 

lang und überall

Sie haben Ideen und bestimmte Vorstellungen. Danach rich-

ten Sie Ihr wirtschaftliches Handeln und Ihre Lebensplanung 

aus. Wir von der Raiffeisenbank Ratzeburg setzen einiges 

daran, dass wir diese Ideen und Pläne verstehen, um Sie nach 

Kräften zu unterstützen.

Bei uns steht der Mensch im Vordergrund. Menschen machen 

Geschäfte mit Menschen. Ob es um das erste Mofa, die Fi-

nanzierung Ihrer Immobilie oder um eine betriebliche Investi-

tion geht: sprechen Sie den Menschen auf der anderen Seite 

des Bankschalters doch mal an.

Raiffeisenbank Ratzeburg – immer erreichbar, 

immer interessiert an Ihren Plänen.
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Kundennähe ist 

bei uns ein Prinzip!

Miguel Schleiss im Beratungsgespräch mit Anett 

Witt in der Hauptstelle Große Wallstraße.

„Nur mit meiner Ehefrau 

bin ich länger zusammen.“

Schulleiter Ulrich Keller, BBZ Mölln, im intensiven Gespräch 

mit Aufsichtsrat Rainer Kröger (rechts im Bild).

Erika und Karl-Heinz Heinrich, Genossen-

schaftsmitglied seit über 50 Jahren, mit 

Generationsberaterin Sabine Sierck auf der 

Jahresversammlung.

Bank und Raiffeisen-Markt, Ratzeburg

Schweriner Straße 86 · Tel. Bank 04541-8622-60

Tel. Raiffeisen-Markt 04541-8622-40

Seedorf

Hauptstraße 24 

Telefon 04545-245

Krummesse

Raiffeisenstraße 1 

Telefon 04508-7720-0

www.rbratzeburg.de

Von links nach rechts: Sven Wulf (Vorstadt), Sandra Schultz (Hauptstelle), 

Thomas Holst (Krummesse), sitzend: Susanne Möller (Seedorf)

Hier finden Sie uns
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Liquiree
Fein passierte
Früchte zum Trinken! 

sortenrein

natürliche Zutaten

ohne Zusatzsto� e

Ri
ch

ie’s Original ®

handcrafted fruits
!

Hool di fuchtig!

Hool di fuchtig: Plattdeutsch für halt’ Dich gesund und munter!

„Mit unseren feinen Säften haben wir ein Alleinstellungsmerk-
mal. Volker hat mit dem Liquiree-Konzept genau ins Schwarze 
getroffen. Danke für die tolle Idee.“

Richard Rau, Geschäftsführer 
Getränke Stapelfeldt GmbH | Richie’s Original

Kunde Richie’s Original

Branche Lebensmittelbranche

Aufgabe Entwicklung Markenname und Design

Website www.richies-original.com

Liquiree
Fein passierte
Früchte zum Trinken! 

sortenrein

natürliche Zutaten

ohne Zusatzsto� e

Ri
ch

ie’s Original ®

handcrafted fruits
!

Hool di fuchtig!

Hool di fuchtig: Plattdeutsch für halt’ Dich gesund und munter!

Liquiree
Fein passierte
Früchte zum Trinken! 

sortenrein

natürliche Zutaten

ohne Zusatzsto� e

Ri
ch

ie’s Original ®

handcrafted fruits
!

Hool di fuchtig!

Hool di fuchtig: Plattdeutsch für halt’ Dich gesund und munter!

Die Marke Liquiree
Besonders und fruchtig

Projektbeschreibung

Richie’s Original steht für natürlichen Genuss. Durch ein besonderes Herstellungsverfahren produziert das Unternehmen 
Fruchtsäfte mit einer einzigartigen Konsistenz. Fast cremig entfalten sich die Fruchnoten auf der Zunge. Ein Geschmackserleb-
nis der besonderen Art, das auch ein besonderes Marketing erfordert. Wir haben die Marke „Liquiree“ und die Design-Welt für 
den Kunden entwickelt. Übrigens: Volker Barczynski hat auch die Anmeldung der Marke beim Deutschen Patent- und Marken-
amt übernommen.

Weder Saft noch Püree – Liquiree

Liquiree – fein passierte Früche 
zum Trinken!

ungeöffnet mindestens haltbar bis:

Ri
ch

ie’s Original ®

handcrafted fruits
!

0,5 Liter
Richies Original® ist ein eingetragenes Waren- 
zeichen:  www.richies-original.com

Vor dem Öffnen schütteln, kühl 
lagern, innerhalb von 3 bis 4 
Tagen verbrauchen.

Produziert und abgefüllt durch 
Getränke Stapelfeldt GmbH, 
Ratzeburger Str. 31, 23879 Mölln

Einwegflasche 

passierte Früchte

Ri
ch

ie’s Original ®

handcrafted fruits
!
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sortenrein

natürliche Zutaten

ohne Zusatzstoffe

Liquiree
Fein passierte
Früchte zum Trinken! 

Fruchtsorte: Erdbeere

ungeöffnet mindestens haltbar bis:

Ri
ch

ie’s Original ®

handcrafted fruits
!

0,5 Liter
Richies Original® ist ein eingetragenes Waren- 
zeichen:  www.richies-original.com

Vor dem Öffnen schütteln, kühl 
lagern, innerhalb von 3 bis 4 
Tagen verbrauchen.

Produziert und abgefüllt durch 
Getränke Stapelfeldt GmbH, 
Ratzeburger Str. 31, 23879 Mölln

Einwegflasche 

passierte Früchte

Ri
ch

ie’s Original ®

handcrafted fruits
!
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natürliche Zutaten

ohne Zusatzstoffe

Liquiree
Fein passierte
Früchte zum Trinken! 

Fruchtsorte: Waldblaubeere
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www.volkerbarczynski.de

„Unser Bier ist in der Region bekannt. Der Hammer war die 
Auszeichnung in Potsdam. Der Geschmack, das  coole Design, 
hat alles zueinander gepasst.“

Richard Rau, Geschäftsführer 
Getränke Stapelfeldt GmbH | Richie’s Original

Kunde Richie’s Original

Branche Lebensmittelbranche

Aufgabe Entwicklung Markenname und Design

Website www.richies-original.com

Biere für die Region

Guter Geschmack trifft 
cooles Design

Projektbeschreibung

Richie’s Original – nothing but craft beer!
Die regionale Biermarke ist über die Region bekannt. So wurde das kultige 
KingFritz auf der Potsdamer Schlössernacht zum besten Bier prämiert. 
Markenentwicklung, Markenrecherche und -anmeldung und das Design 
stammt von Volker Barczynski.
Außerdem sind mit den Marken Eulenspiegel und Stecknitz zwei beson-
ders schmackhafte Biere für die jeweilige Region entstenanden.
Wir sagen Prost – auf einzigartiges Biermarkendesign!

Ein ausgezeichnetes Bier

Prämiert auf der Potsdamer 
Schlössernacht
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„Der Slogan bringt unsere Stärken kurz und knapp auf den Punkt. 
Zusammen mit der Teddy-Kampagne wird klar: Nähe zählt.“

K. A, K. A. 
Vereinigte Stadtwerke GmbH

Kunde Vereinigte Stadtwerke

Branche Energieversorger

Aufgabe Sloganentwicklung, Kampagnenarbeit

Website www.vereinigte-stadtwerke.de

Regionaler Energieversorger

Endlich mal jemand, 
der zuhört!

Für die Vereinigten Stadtwerke hat Volker Barczynski eine Herbstkampagne entwickelt. Die Stärken des Unternehmens und die 
Einbindung aller Unternehmensbereiche war gefordert. Mit einem neuen Slogan und einer „Kuschel-Kampagne“ wird nun vom 
Energieversorger der Vorteil „Nähe“ kommuniziert. Bindendes Element der Kampagne ist der Energiebär – ein Teddy, wie man 
ihn aus Kindertagen kennt.

Nähe gibt Energie – zumindest bei den Vereinigten Stadtwerken

Energieversorger geht auf 
Kuschelkurs!

Regionalversteher

Wir halten nichts von Callcentern. Bei uns ist der Kundenkontakt sehr persönlich.
Diese Nähe und ein o� enes Ohr gehört daher für uns zum täglichen Job. In vielen 
Haushalten sind wir schon Energielieferant seit den Kindertagen – das verpfl ichtet.

zuverlässig | nah | ansprechbar

Endlich mal
jemand, der 
zuhört?

Jetzt Original Energiebär gewinnen!

www.vereinigte-stadtwerke.de

Knisterstimmung

Wir haben etwas, damit es bei Ihnen richtig gemütlich wird: Attraktive Gas-Angebote.
Als regionaler Gasanbieter haben wir aber auch noch weitere Vorteile: Durch unsere einmalige 
Kundennähe und unseren persönlicher Service wird Ihnen sicher auch ganz warm ums Herz.

zuverlässig | nah | ansprechbar

Jetzt Original Energiebär gewinnen!

Die kalten Tage kommen!

knuddeln?
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„Die Zusammenarbeit ist mehr als zufriedenstellend. Ich hoffe, 
dass wir in naher Zukunft weitere Projekte machen werden.“

Cay von Wedel, Vertriebsleiter 
DATASCHALT production GmbH

Kunde DATASCHALT production GmbH

Branche Elektronikbranche

Aufgabe verschiedene Werbegestaltungen

Website www.dataschalt.com

Leiterplatten und Displays

Elektronik mal sportlich

Für die Firma DATASCHALT production GmbH hat Volker Barczynski eine Recruiting-Kampagne entwickelt.
Das Thema Teamplay stand bei dem gestalteten Motiv im Mittelpunkt.
Außerdem wurde die Agentur u. a. mit der Gestaltung des Eingangsbereiches und einer Kalendergestaltung beauftragt.

Ein sportlicher Auftritt

Recruiting, Präsentationswand 
und Kalendergestaltung

4-Monats-Kalender zum EM-Jahr 2020

Präsentationswand mit eingefassten 
Displays im Eingangsbereich

Plakatmotiv für Mitarbeiterwerbung
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Eindrucksvolle Websites

Optimiert für alle Endgeräte

Ihre Website für Ihre Zielgruppen

Arbeitsbeispiele für Websites

Ihre neue Website ist nur 
einen Anfruf entfernt!
Nehmen Sie Kontakt unter Telefon 04542 - 9 85 32 42 mit mir auf. 
Ich berate Sie unverbindlich und mache Ihnen nach der Beratung ein at-
traktives Angebot zur Erstellung Ihrer neuen Website.

www.abelpumps.com www.sea-flutlicht.de www.bode.de

www.bgm-bersch.de

www.voss-optik.de www.rema-anlagenbau.de

ÜBERSICHT

http://abelpumps.com
http://sea-flutlicht.de
http://bode.de
https://betriebliches-gesundheits-management.org
http://voss-optik.de
https://rema-anlagenbau.de/


Volker 
Barczynski
Marketingberater 
Kreativdirektor

 Wallstraße 10 · 23879 Mölln
  04542 - 9 85 32 42

  0178 - 19 88 725 
  vb@volkerbarczynski.de

Danke für Ihr Interesse

Jetzt Kontakt aufnehmen

ÜBERSICHT
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